RELATÓRIO DA VISITA DA COMISSÃO ESPECIAL DO MARKETING MULTINÍVEL DA CÂMARA DOS DEPUTADOS, AOS ESTADOS UNIDOS E CANADA NO PERÍODO DE 04 A 10/05/2014
     Atendendo missão da Câmara dos Deputados, estivemos na condição de Vice Presidente da Comissão Especial para elaboração da regulamentação do MMN no Brasil, participando de diversos encontros com Setores de Segurança, Comércio e Vendas, tanto nos Estados Unidos como no Canadá.
     De acordo com a programação elaborada com a ajuda de nossas embaixadas nos referidos países, iniciamos nossos trabalhos na cidade de WASHINGTON-EUA no dia 05/05/2014 e encerramos em OTTAWA-CANADA no dia 09/05/2014 seguindo a seguinte programação:
EM WASHINGTON:
- Dia 05/05/2014, iniciamos o dia com uma visita à Câmara de Representantes dos Estados Unidos da América, onde pudemos também participar de uma reunião com os Consultores Legislativos da Subcomissão de Comércio, Negócios e Produção – Vinculada a Comissão de Energia e Comércio da Câmara de Representantes. 
     Nessa reunião pudemos ouvir o Deputado Lee Terry (R-Nebraska) sobre o MMN nos Estados Unidos e da preocupação daquele governo com os perigos que rodeiam a sociedade, onde especuladores buscam dar golpes milionários na população, muitas vezes praticando o crime da chamada pirâmide financeira.
     Na parte da tarde, estivemos reunidos com a US SECURITIE EXHANCE COMISSION, que é uma comissão que busca trocar informações com diversos setores do comércio, visando à proteção da sociedade.
- Dia 06/05/2014, na parte da manhã reunimo-nos com a FEDERAL TRADE COMISSION, onde pudemos ver de perto como esta Comissão Federal de Comércio, acompanha os passos das empresas que atuam no Marketing de Vendas no país.
     Na parte da tarde pudemos conhecer a WORD FEDERATION OF DIRECT SELLING ASSOCIATION, uma associação mundial que visa ter no seu quadro associativo, empresas que praticam o MMN dentro das diretrizes legais, respeitando a legislação existente em cada país, e que atua de maneira séria sem praticas de delitos, pois qualquer ato praticado que venha qualificar crime, essa empresa é desligada da Federação e tem seu nome divulgado, como também seu funcionamento cassado e seus proprietários além de multados com multas altíssimas, ainda vão para prisão.

- Dia 07/05/2014, na parte da manhã participamos de uma reunião com a AMERICAN DIRECT SELLING ASSOCIATION, que dá apoio jurídico as empresas filiadas, visando mantê-las sempre atualizadas com a legislação que regula o sistema de vendas através do multinível.
     Após as reuniões que tivemos em WASHINGTON, reuniões que consideramos de substanciosa valia para nossos trabalhos na missão que nos está confiada na elaboração da Legislação Brasileira, seguimos para o CANADA onde cumprimos a seguinte agenda:
NO CANADA:

- Dia 08/05/2014, participamos pela manhã de um café no parlamento do Canadá, onde pudemos compartilhar experiências na área do MMN com parlamentares daquele país e logo seguimos para um encontro com o embaixador Brasileiro Pedro Fernandes Brêtas Bastos e alguns membros de nossa embaixada em OTTAWA;
     Na sequencia participamos de uma reunião com o COMPETTITION BUREAU, onde pudemos ouvir dos vários representantes canadenses experiências e obtivemos informações sobre o Setor de Práticas Legais de Negócios, legislação de concorrências, representação do Ministério da Justiça e ainda ouvimos posicionamentos do Ministério dos Negócios Estrangeiros, Comércios e Desenvolvimento.
     Esse órgão supervisiona a aplicação da Lei Federal que normatiza a maioria dos negócios naquele país. Pudemos ver ainda como é feita a diferenciação entre planos de MMN e os esquemas de venda em pirâmide, além das provisões civis e criminais que visão prevenir práticas anti-competitivas no mercado.

- Dia 09/05/2014, Iniciamos o dia participando de uma reunião com o Escritório de Advocacia "GOWLINGS LAFLEUR HENDERSON LLP" onde ouvimos seus advogados especialistas no Marketing Multinível, reunião que se estendeu por toda manhã;
     Dando prosseguimento na parte da tarde reunimo-nos com representantes do CANADIAN DIRECT SELLING ASSOCIATION (DSA), nessa reunião pudemos colher muitas informações sobre as empresas que operação o Sistema de Vendas no Sistema Multinível no Canadá, que de maneira associativa que lhes dá o respaldo tipo um selo de garantia para operar no país, dentro de paramentos pré-estabelecidos, que quando descumprimos deixam as empresas passivas de multas altíssimas, cassação de registro e prisão dos responsáveis.
     Pudemos também ouvir Consultores Legislativos que atuam com a Legislação pertinente ao Marketing Multínivel.

CONCLUSÃO: 

     Após participarmos das reuniões nesses dois países, chegamos à conclusão de que precisamos intensificar esforços para que venhamos ter no Brasil uma legislação que venha garantir a prática de vendas no sistema de MMN, sem prejudicar as empresas que já operam em nosso Brasil e em outros países, sem causar prejuízos aos seus investidores e sem o risco da prática de Pirâmide Financeira.
     Finalizamos preocupados com um alerta que não poderá deixar de ser dada a população, sobre os perigos das promessas do ganho fácil e de enriquecimento momentâneo. Por outro lado, os perigos que rodeiam a sociedade através da própria internet, que com propagandas supostamente convincentes, tem conseguido ser um canal para muitos fraudadores em meio à sociedade.
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